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はじめに

この度は、「Business Jungle 資料作成」に興味を持っていただき、

誠にありがとうございます。

わたしたちは、スタートアップから大企業まで、

幅広いお客さまの資料作成をお手伝いしているプロ集団です。

資料はあくまでも手段であり、目的ではありません。

しかし、手段として有効なのであれば、全力で作る必要があります。

また、外注すれば後は勝手にやってくれるというものではなく、

一緒に汗をかきながら、あなたの言葉で作りあげていく必要があります。

こうした思いに共感してくださる方にとって、

わたしたちは良き相棒となれるはずです。

それでは、「Business Jungle 資料作成」の中身を見ていきましょう。



サービス紹介

資料がダメだと、読む気にならない。聞く気にならない。

プロの力で「勝てる資料」を作ります。

Business Jungle 資料作成



3つの特徴

「デザイン×ロジック」、「短納期」、「豊富な支援実績」で資料作成の成功をお約束します。
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デザイン×ロジック

外資戦略コンサルからデザイナー

まで在籍しているため、ビジネス

の文脈を理解した美しい資料を

作成できます

短納期

お客さまの状況に応じて、平均

1週間から1ヶ月間、お急ぎで

あれば最短2営業日以内で最高の

資料をお届けできます

豊富な支援実績

大企業からスタートアップまで、

これまで作成したスライド枚数は

10,000枚を超えるため、安心して

ご利用いただけます

Point 01 Point 02 Point 03



大切にしている考え方

資料作成の目的から逆算した資料を、一緒に汗をかきながら、あなたの言葉で作っていきましょう。
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資料作成自体が目的になっている

“とにかく美しい資料を作らなければ・・・”

よくある間違い

目的から逆算して資料を作成する

“目的を踏まえると、どのような資料があるべき姿？”

わたしたちの考え方

外注すれば後は勝手にやってくれる

“お任せするので、きれいな資料を作ってください”

よくある間違い

一緒に汗をかいて、あなたの言葉で作る

“いや、ここはこんな思いを強調したいんです！”

わたしたちの考え方



お客さまの声

スタートアップから大企業まで、嬉しいお声をいただいております。
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これまで社内で資料作成を委託したことがなく

不安でしたが、これまでの豊富な実績を拝見する

ことで、安心して利用することができました。

教育系 中堅企業（従業員～50名）

ご担当者さまの人当たりがよく、依頼する側・

される側という関係ではなく、同じゴールを

目指すパートナーとしてご一緒できました。

保険系 大企業（従業員～500名）

当初依頼した資料の内容から、「良い意味」で

大きく変わりました。資料作成の目的を問い続け

ていただいた結果、素晴らしい資料ができました。

製造系 大企業（従業員～1,000名）

急なお願いで申し訳ございませんでしたが、

非常にスピーディーに仕上げていただきました。

品質も申し分なかったです。

コンサルティング系 中堅企業（従業員～80名）

密なコミュニケーションを取り、二人三脚で

大満足の資料が出来上がりました。わたしたちの

言葉で表現いただいたことに感謝です。

ヘルスケア系 スタートアップ（従業員～5名）

非常に美しい資料に仕上げていただきました。

デザインだけではなく、ロジカルなストーリーを

組み上げるてくださったことに驚きました。

テック系 スタートアップ（従業員～10名）



支援体制

Business Jungleはプロフェッショナルとして、充実の体制で資料品質・スピードを担保します。
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Business Jungle 資料作成 責任者

松浦英宗 EISHU MATSUURA

外資系戦略コンサルティング会社（アーサー・ディ・

リトル・ジャパン）などを経て現職。スタートアップや

大企業に対して、資料作成や戦略策定まで幅広く支援。

デザイナー

資料デザインを
美しくする

事業経験者

事業会社の文脈を
理解・反映する

ライター

文章内容を
引き上げる

戦略コンサル

ロジックを
引き上げる

資料は美しくないと、読む気が起きません。

文章が稚拙だと、ワクワクしません。

事業会社の事情を理解していないと、リアルになりません。

論理性が欠如していると、納得できません。

Business Jungle 資料作成は、こうした課題を解決するために

必要なプロフェッショナルを揃え、お客さまの資料作成や

その先にあるビジネスの成功に貢献します。



料金

お客さまのご都合に合わせて、1枚3,000円からご支援可能です。
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改善プラン

3,000 円/枚から

既存資料を

ブラッシュアップしたい

資料化プラン

5,000 円/枚から

文章を

資料として落とし込みたい

新規作成プラン

7,000 円/枚から

ゼロから資料を

作成したい

上記は最低単価であるため、資料作成の難易度、有料素材の使用有無などに応じて価格は変動いたします。

スライド1枚単位でのお見積もりとなりますので、その他料金（基本料金やオプション料金 など）は一切かかりません。補足



ご依頼の流れ

お見積もりさせていただいた後、手戻りのない段階的な支援を開始させていただきます。
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まずはホームページよりお問い合わせいただき、費用や納期をお伝えさせていただきます。ご納得いただける

場合は、ご支援を開始させていただきます。機密保持契約書（NDA）や業務委託契約書の締結も可能です。

最初は資料を作りこまず、文字ベースで資料骨子を作成させていただきます。

これにより資料の「構成・文章」を合意し、成果物の認識相違を防ぐことができます。

合意した構成・文章に基づいて、数枚のスライドを作成させていただきます。

これにより資料の「デザイン」を合意し、成果物の認識相違を防ぐことができます。

資料の「構成・文章」と「デザイン」が合意できれば、後は作り込むだけです。

複数回のフィードバック・修正を経て、資料の最終化を目指します。

資料作成お疲れさまでした！

請求書をお送りさせていただきますので、翌月末までにお支払くださいませ。

Step 1

お見積もり

Step 2

構成・文章の合意

Step 3

デザインの合意

Step 4

資料の合意・納品

Step 5

お支払い



よくある質問

ご利用に際して、疑問点・懸念点がございましたら何でもお聞きください。
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依頼前に資料のサンプルを作成いただけますか？Q

もちろん可能です。ホームページのお問い合わせフォームより

ご連絡をいただければ、1スライドを無料で作成させていただきます。

A

ページごとの料金以外に、追加費用はかかりますか？Q

ページごとの料金以外は一切必要ありません。作成内容に応じた

ページ単価を、お見積もり時にお伝えさせていただきます。

A

急ぎの納期でもご対応いただけますか？Q

最短2営業日以内で納品可能でございます。資料内容によって納期は

大きく異なりますので、まずはお気軽にご連絡くださいませ。

A

お支払いはどのように行いますか？Q

納品完了後に請求書をお送りさせていただきますので、翌月末までに

指定口座にお振込みくださいませ。

A

ご依頼にあたって、最低発注金はありますか？Q

最低発注料金はございません。

1スライドから全力でご支援させていただきます。

A

お打ち合わせは可能ですか？Q

原則はメールでのやり取りとなりますが、ご希望に応じてオンライン/

対面でのお打ち合わせも可能でございます。

A

おおよその費用感を教えていただけますか？Q

資料内容に応じて費用は大きく異なるため、まずはお見積もりを

ご依頼くださいませ。

A

どのような資料作成に対応していますか？Q

プレゼン資料/営業資料/サービス紹介資料/提案資料/会社紹介資料/

セミナー資料/ホワイトペーパーなど、あらゆる資料を作成可能です。

A



事例紹介

どのようなテーマの資料でもお任せください。

11

プレゼン資料 営業資料 サービス紹介資料 提案資料

会社紹介資料 セミナー資料 ホワイトペーパー IR資料

採用ピッチ資料 スタートアップピッチ資料 研修資料 マニュアル



事例集（1/12）

＊ 企業名・資料内容は、機密保持契約に基づいて実際の内容から変更しております。

作成資料 プレゼン資料

お客さま AgriBase株式会社

課題

プレゼンの後に「難しそうですね…」や

「イメージが湧かなかったです」と

言われることが多数

支援内容

プレゼンにストーリー性を設け、何を・

どの順番で・どのように話すべきかを

整理したうえで、プレゼン資料を作成

効果

行政や金融機関に説明する際、これまで

補足説明ばかりしていたものが、資料

自体で十分に伝わるように進化

内容は変えてないのに、反応が全然違った。



事例集（2/12）

＊ 企業名・資料内容は、機密保持契約に基づいて実際の内容から変更しております。

作成資料 営業資料

お客さま 株式会社EcoFleet

課題

営業メンバーによって、営業時に話す

内容にバラつきがあり、全員が同じ言葉

で話す拠り所（営業資料）が不在

支援内容

「言葉にできていない思い」も

ヒアリングで吸い上げ、全営業社員が

同じ言葉で語れる営業資料を作成

効果

大手物流会社の担当者から「この資料、

社内でそのまま使わせてください」と

言われ、大型案件の受注に成功

あのスライド、お客様からも褒められたんです。



事例集（3/12）

＊ 企業名・資料内容は、機密保持契約に基づいて実際の内容から変更しております。

作成資料 サービス紹介資料

お客さま WorkSync株式会社

課題

自分たちのサービスの良さを伝えたい

気持ちはあっても、どう構成すれば

伝わるのかという観点で自主作成が難航

支援内容

資料作成の目的や使い方から逆算して

資料内容を設計し、あるべきサービス

紹介資料として落とし込み

効果

提携候補企業や採用候補者から

「分かりやすい」と言われる資料になり、

提携・採用率が大幅に向上

ちゃんと伝わる資料になった。



事例集（4/12）

＊ 企業名・資料内容は、機密保持契約に基づいて実際の内容から変更しております。

作成資料 提案資料

お客さま KKコンサルティング株式会社

課題

自社で資料作成のうえ提案を行っていた

ものの、契約に至ることが少なく、

資料内容の改善が急務に

支援内容

デザイン面だけではなく、「ロジックの

筋トレ」と評価いただくほどに論理性を

突き詰め、デザイン×ロジックで資料を作成

効果

クライアントから「この資料なら決裁を

通しやすい」というコメントを受け、

社内でも提案書の型として同資料を活用

ロジカルに突き詰めたら、提案力がまるで違う。



事例集（5/12）

＊ 企業名・資料内容は、機密保持契約に基づいて実際の内容から変更しております。

作成資料 会社紹介資料

お客さま LuminoTech株式会社

課題

外部パートナーや投資家、行政機関など、

期待値の高い相手と協議する機会が増え、

それに伴い資料作成のニーズが発生

支援内容

多岐にわたる事業を展開していることを

踏まえつつ、どのような相手・場面でも

スムーズに話せる会社紹介資料を作成

効果

資料が「名刺以上、提案未満」として

会話のきっかけになりつつ、実際の会話

でも具体的な話から始められるように

資料を見せるのが、ちょっと楽しみになった。



事例集（6/12）

＊ 企業名・資料内容は、機密保持契約に基づいて実際の内容から変更しております。

作成資料 セミナー資料

お客さま まなびの森株式会社

課題

参加した受講者の反応が

「なんとなく納得はしてくれる」という、

講師としては手応えが薄い状況

支援内容

「聞き手がどう感じるか」という視点を

常に意識して、受け手の理解をゴール

としたセミナー資料を作成

効果

セミナー進行がスムーズになったことに加え、

受講者もセミナー内容を他人事ではなく

自分事化して持ち帰るように

セミナーでの伝わり方が、ガラッと変わった。



事例集（7/12）

＊ 企業名・資料内容は、機密保持契約に基づいて実際の内容から変更しております。

作成資料 ホワイトペーパー

お客さま BizLinkソリューションズ株式会社

課題

問い合わせフォームへの誘導だけでは顧客

接点構築までに壁があったため、ホワイト

ペーパーによる導線構築が必要に

支援内容

構成の考え方からテンプレート化や

文章作成、デザイン化まで、ホワイト

ペーパー作成を一貫して支援

効果

フォームから月に数件、定常的にリード

が入ってくるようなり、かつ自社で試験

導入した資料と比べて3倍の成果を獲得

リード獲得の起点になる資料ができました。



事例集（8/12）

＊ 企業名・資料内容は、機密保持契約に基づいて実際の内容から変更しております。

作成資料 IR資料

お客さま BrewRise株式会社

課題

自分たちでIR資料の作成を試みたものの、

事業内容や想いを美しい資料として

落とし込むことに苦戦

支援内容

ヒアリングシートをもとに作成すべき

資料内容を具体化のうえ、同社の雰囲気に

合わせたデザインを採用して資料化

効果

投資家向けの資金調達の成功に加え、

副産物として、自分たちの強みや想いを

社内で共通言語化することにも成功

半信半疑だったけど、プロに頼んで正解でした。



事例集（9/12）

＊ 企業名・資料内容は、機密保持契約に基づいて実際の内容から変更しております。

作成資料 採用ピッチ資料

お客さま アウレリア株式会社

課題

採用活動の強化に向けて、自分たちの言葉で、

自分たちの世界観を届けられる資料を作成

するニーズが発生

支援内容

会議室で3日間の集中協議を行うことで、

極めて高い品質を担保しつつ、スピードも

重視して採用ピッチ資料を作成

効果

候補者の反応が変わり、「まさに自分が

大事にしている価値観です」といった

言葉を得られ、採用効率も大幅に向上

伝えたいこと、やっと言葉にできました。



事例集（10/12）

＊ 企業名・資料内容は、機密保持契約に基づいて実際の内容から変更しております。

作成資料 スタートアップピッチ資料

お客さま Wellbeing Lab株式会社

課題

資料を作りながら、これは投資家に

響くのかと何度も手が止まり、

「熱量だけで押し切る資料」が完成

支援内容

投資家が重視する視点で資料を作成し、

単なる美しい資料ではなく、「投資家に

刺さる資料」が完成

効果

これまでのように、プレゼンの途中で

質問が投げられることがなくなり、

資金調達も無事に完了

ピッチでも、投資家の反応が変わった。



事例集（11/12）

＊ 企業名・資料内容は、機密保持契約に基づいて実際の内容から変更しております。

作成資料 研修資料

お客さま 株式会社エス

課題

外部研修を受けても効果がなかったため、

自社にマッチしたオーダーメイドの

研修資料を作成する必要あり

支援内容

現場の立場になったうえで内容検討し、

「うちのメンバーにちゃんと刺さるな」

と言われる研修資料をゼロから作成

効果

社員が研修内容を深く理解できるようになり、

社内やクライアントとの会議において

資料上の言葉が引用される理想的な状態に

研修資料が違うだけで、ここまで効果が変わる。



事例集（12/12）

＊ 企業名・資料内容は、機密保持契約に基づいて実際の内容から変更しております。

作成資料 マニュアル

お客さま トークリンク株式会社

課題

コールセンターで使用している

マニュアルが形骸化しており、

我流で業務が遂行されている状況に

支援内容

現場の声を聞きながら

あるべきマニュアルを設計し、

「使われる資料」を作成

効果

オペレーターの対応品質の平準化や、

教育工数の削減などを実感いただき、

顧客満足度も大きく向上

あの頃の現場には戻れないですね。



24

さいごに

ここまでお読みいただき、誠にありがとうございました。

「Business Jungle 資料作成」についてご理解いただけたでしょうか？

世の中には、さまざまな資料作成サービスがございます。

それらをご利用いただいても、「美しいだけの資料」は完成するでしょう。

しかしながら、資料が美しいことは当たり前。

そのうえで、お客さまのビジネスを理解し、資料作成の目的から逆算した

「あるべき資料」を設計する必要があるはずです。

わたしたちは、こうした思いを持って資料作成に取り組んでいます。

プロフェッショナルとして、あなたの力になることをお約束します。

まずはお見積もりから、お気軽にご連絡くださいませ。

ご一緒できることを心から楽しみにしております。



頑張っている人が報われる、昨日より少しだけ幸せな世界へ
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